
令和 7 年 4 月 15 日

＜活動内容＞ ＜活動の様子＞

群馬県高崎市筑縄町6‐3 活動の様子の写真

令和５年12月1日～令和６年11月30日

　　 実施した利用者の知識・能力向上に係る実施の概要

利用者数　５人～10人（季節により変動）

＜目的＞

利用者の知識・能力向上に係る実施のねらい 成果物の写真

利用者にとってのメリット

＜成果＞

活動内容の追加コメント

連携した結果に対する意見または評価

今後の連携強化に向けた課題

実施した結果

月平均10社以上のクライアント様より、安定した受注を生み出すことに成功

得られた成果

全く何もないゼロから結果を出すことによる「自己効力感」の高まりの実感

課題点　トライアンドエラーを繰り返し経験を積みシェアの拡大に努める

今年も引き続き、「データインスペクション」の事業に関わらせていただきました。まだまだ担当の一人として、日々の業務に向き合うことで精一

杯ですが、昨年よりも少しだけ視野が広がり、自分の役割の中でできることが増えてきたように思います。新たな案件に携わるたびに、分からない

ことや戸惑うことも多いですが、その中で「自分なりの工夫」や「小さな発見」を積み重ねることが、じわじわと自信につながっているような気が

しています。また、チームとして試行錯誤を重ねながら、着実に進んでいく感覚が心地よく、「ビジネスってこうやって成長するんだな」と、手応

えとして感じられるようにもなってきました。来年も、今の場所でできることを丁寧に積み重ねながら、もう少しだけ前に進めたらいいなと思って

います。

利用者からの意見・評価

連携先企業（担当者） 進学塾みらい　　塾長　諸星　綾乃

NIS（当社戦略室）内にて、既に多くの案件を頂いているクライアント様より

ご依頼があった、新たな事業計画について打ち合わせている風景

クライアント様へご提案する、ビジネスモデル・事業計画については、守秘義務

があり公表することは出来ないが、クライアント様より依頼があった仕事の一部

は、当社が運営するサイト「データインスペクション」お客様紹介に記載されて

チラシ作成のアドバイスから、４教室同時の配布まで行なって頂き、多くの生徒数が増えたことを感謝いたします。

配布エリアを広げて欲しい。　配布完了のスピードは上げて欲しい。

いる。この中に最も長く愛され、多くの依頼を頂いているクラアント様が、業務

の特異性の為、記載出来ないことが残念である。

ビジネスモデルの作成から戦略・戦術の策定、およびSEO対策から配布に至る

まで、全てワンストップで当社内で完結している。

市場占拠率４０％の必達を目標に掲げ全社の力を統合させる。

住　所 群馬県高崎市筑縄町6‐3 管理者名 栁澤　誠

連携先の企業や事業所等の意見または評価

電話番号 027‐386‐9588 対象年度 令和６年度

利用者の知識・能力向上に係る実施概要

活動場所

実施日程

ビジネスモデルの作成及び、戦略・戦術の策定

マーケティングを駆使したクライアントの獲得

ビジネスにおける不偏の概念・スキルを身に着ける

机上の空論ではなく、実践の場にて成果を実現する。

就労継続支援Ａ型事業所における利用者の知識・能力向上に係る実施状況報告書

事業所名 ねおはる 事業所番号 1010202222

様式２


